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Web Marketing

Come mmpostare un Business

Online

Quali sono 1 punti che devi tenere in
considerazione per poter diventare un
marketer serio?

Quando dico serio intendo non come

quelli che copiano 1l lavoro degli altri



e si autoproclamano esperti quando in

realta di marketing non sanno nulla.

Tu devi essere uno di quelli che
quando parla del suo settore lascia a
bocca aperta chi ascolta. Devi essere
quello che viene spiato dalla
concorrenza, temuto e preso di mira
per abbatterlo. Solo a questo punto

capirai che sei diventato un vero



marketer; io 1’ho capito quando mi
hanno buttato fuori da due gruppi dove
le persone mi taggano per chiedermi
consiglio ma il gruppo non era mio,
Immagina gli amministratori  (che
lavorano online da piu tempo di me)
come hanno reagito.

Ma veniamo al dunque. Quali sono i
punti fondamentali che devi avere per

diventare un marketer con le p...e?






DEVI SEMPRE ESSERE TE STESSO

Sembra facile vero? Oppure banale
eppure il 99,99% di chi fa questo
lavoro non ¢ come dice di essere,
moltissimi fingono di essere molto di
piu di cido che sono. Online puoi
mostrare 1l tuo lato migliore ma non

. . 9\ . b
sai davvero chi c¢’¢ dietro e com €



realmente. Questo lo  comprendi
seguendo quella persona davvero,
leggendo 1 suoi interventi e seguendolo
anche nei video, ecc...

La prima regola in assoluto ¢: essere
s¢ stessi. Niente finzioni, perché prima
o poi verra a galla chi sei davvero.
Una risposta fuori posto, un momento
no ed ecco che esce la tua vera

persona. Gli utenti vogliono parlare



con te, vogliono sapere che possono
fidarsi di te. Mi sento spesso dire dai
miei amici: “ti seguo perché mi dai
fiducia e perché sei sincero.”

Questo ¢ ci0 a cui devi puntare anche
tu. Non fingere, ne risentira la tua

carriera.

CAPIRE COSA VUOLE IL MERCATO

Questo ¢ punto fondamentale per la



riuscita di un business, che sia online
o offline. Devi capire cosa richiedono
le persone ed analizzare 1 problemi
ancora irrisolti.

Puoi informarti sul web, fare una

ricerca specifica di quel settore.



CREA UN PIANO BEN DEFINITO

Non puoi iniziare a lavorare online
senza avere un piano definito di cosa
vuoi ottenere ¢ chi vuoi essere.
Apriresti mai un ristorante senza
sapere cosa vendere? No, non credo
affatto.

Nell’internet marketing ¢ la stessa



cosa. Poniti sempre queste domande:

CHI SONO OGGI? CHI VOGLIO
DIVENTARE TRA 5 ANNI? QUALI
SONO I MIEI OBIETTIVI

ECONOMICI? COME  INTENDO
RAGGIUNGERLI?

Sembra banale ma non lo €. Da
quando ho scritto 1 miei piani, 1 miei

obiettivi e la strada che intendendo



perseguire per raggiungerli, le cose
sono cambiate.

Ho iniziato a leggere quanto scritto
ogni giorno, cosi da ricordarmi cosa
volevo raggiungere e come farlo.
Credimi, ¢ stato molto utile per il mio

successo. Provaci, non ti costa nulla.



AGISCI!

Ora non ti resta che agire e mettere in
pratica il tuo piano di azione. Ricorda:
non farti spaventare, ci vuole tempo
per capire se funziona o no una cosa,
se non funziona semplicemente capisci
il problema e lo risolvi.

Ma non molli! Continua con la tua



strada e rimani focalizzato sul tuo

obiettivo.



Non dewvi lavorare per il

denaro

Definiamo le possibilita che internet ci
offre, affrontiamo un concetto che ha
cambiato la mia vita e mi ha permesso
di avere successo in ogni progetto che
ho deciso di affrontare: 1’importanza di

non lavorare per 1 soldi.



Le persone la fuori purtroppo sono alla
ricerca di un lavoro che non gli
interessa solamente per essere pagati;
non capiscono che la formula per fare
soldi ¢ proprio quella; devi
assolutamente fare il lavoro che ami, e
lasciare che 1 soldi siano wuna
conseguenza del tuo ottimo lavoro fatto
con passione € impegno.

Tante persone mi chiedono il perché



dopo aver ottenuto ottimi risultati
online ancora sono li che mi sbatto e
voglio fare sempre piu vendite in ogni
cosa che promuovo ma non capiscono
che per noi questa ¢ una forma d’arte.
Chi desidera lavorare da casa,
viaggiare per il mondo con il proprio
PC, frequentare eventi e persone non
lo fa per soldi. Per noi tutto questo ¢

sentirci vivi, sentirci realizzati, per noi



questo ¢ uno stile di vita, davvero una
forma d’arte.

Immagina un pittore per esempio, un
Picasso che dipinge quadri bellissimi e
non lo fa per soldi, lo fa perche
starebbe male senza farlo. Poi1 arriva il
giorno della mostra, tantissime persone
invitate che vengono a vederla ma
nessuno compra.

Ora 1immagina come si sentirebbe un



pittore che lo fa per soldi e immagina
come si sentirebbe Picasso?

Per noi ¢ la stessa cosa.

Quando le persone comprano, quando
“t1 tirano 1 soldi” come mi senti dire
spesso, per noi ¢ il riconoscimento da
parte di qualcuno che abbiamo fatto un
ottimo lavoro, c¢i rende orgogliosi
della nostra opera d’arte ¢ di tutta la

fatica e la passione che ci abbiamo



messo!

Secondo te un Picasso o un
Michelangelo si incazzano se nessuno
ha comprato alla loro mostra? Avanti,
credi davvero che si ftratti di soldi?
NO! Si incazzano perché si sentono
falliti come artisti, si sentono inutili e
il fatto che le persone non riconoscano

il loro genio ¢ una ferita molto piu



grande della mancanza di vendite.

Invece immagina un po’ se entrasse un
signore molto ricco alla mostra e
iniziasse a fare complimenti, esaltare
le doti dell’artista e comprasse un
quadro offrendo 1 milione di Euro!

Ora i1mmagina come si sentirebbe
Picasso. Secondo te sara felice per

aver incassato 1 milione, o perché la



sua opera ¢ stata venduta per 1
milione? Quella stessa opera su cui ha
messo mesi di lavoro e che ha dietro

anni di studio, prove, controprove e

passione!

Non lavorare per soldi amico mio,
lascia che questi siano la conseguenza
del tuo ottimo lavoro proprio come per

il nostro artista. Cosi voglio che ti



senti, perché solo se sei convinto al
1000% di quel o che promuovi e vendi
allora riuscirai a farcela; qualsiasi
cosa tu voglia vendere online, ricorda
che 1l tuo sistema riguardo a quel
prodotto fara la differenza tra il

successo e 1l fallimento.

Devi avere passione per cio che

promuovi, devi sentirlo tuo dentro ogni



cellula perché solo cosi riuscirai a
convincere tutte le persone che
riuscirai a raggiungere (e credimi,
dopo ti insegner0 come trovarne
davvero tante) letteralmente a tirarti 1
soldi addosso per ogni cosa che
deciderai di promuovere, ogni volta

che vorrai. Quindi forse ti starai

chiedendo...
1.
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